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Sébastien Bauer
Cofondateur de So Molto !

Je suis intervenu pour :

En charge de la chaîne Youtube So Molto !
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Voilà l’objectif :
Être découvert par de nouveaux élèves, convaincre et 

faire la différence sur son marché
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Pourquoi c’est important ?
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1. Un avantage injuste sur la concurrence
Une bonne stratégie de contenu peut battre 5 

commerciaux
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2. Exister sur le web
Si on vous trouve en ligne, vous prospectez même en 

dormant
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3. Créer un effet Multiplicateur
Idéal pour se développer partout en France 

(ou Francophonie)
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Malheureusement c’est compliqué ...
Quel contenu créer ? Quel Format ?
Comment bien cibler ? Quoi dire ?
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On pourrait penser que la 
solution c’est de faire ...
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Une Vidéo Institutionnelle !
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C’EST ENNUYANT !
Ce sont des vidéos “moi je” … Hors la seule chose 

qui intéresse votre public, c’est lui même !
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Pourquoi on fait ça ?
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Dans nos têtes : 
Concurrence = “Je dois montrer que je suis le meilleur !”

Vidéo = Tendance du moment
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La stratégie de contenu n’intervient qu’à une étape !

Découverte et choix de 
votre établissement

RDV avec l’élève

Signature
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Il faut donc construire à la base !

Découverte et choix de 
votre établissement

Que cherche le prospect ?

Quelle est sa situation ?
(Orientation ? Reconversion ? 

Famille ou pas ?)
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Quels changements dans leur vie ?

Situation A : 
“Je n’ai pas d’emploi/le 
diplôme qu’il me faut”

Situation B : 
“J’ai un métier qui me 

plait !”
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Listez les contenus intéressants à produire !
1. Que cherchent vos futurs élèves ?

2. Faites deux listes : 
a. Une liste de leurs questions, obstacles, interrogations, doutes, problématiques …
b. Une liste de leur désir, ce qu’ils aimeraient changer dans leur vie en changeant d’avenir pro

3. Vous pouvez faire une liste d’idées généralistes, puis creuser filière par filière
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Petite astuce … Google vous aide !
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Comment on cible et 
comment faire pour être 

trouvé ?
Un nouveau problème surgit !
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Le web est saturé ...!
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Il y a de gros acteurs très visibles
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Des vidéos et articles qui fonctionnent bien
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Mais il y a une faille !
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1. Youtube permet d’être 1er de Google rapidement
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2. Personne ne fait des vidéos localisées
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3. Personne n’a compris comment 
fonctionne Youtube
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Idée reçue : 
“Il faut faire des vidéos courtes”
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L’important : combien de temps les gens 
regardent une vidéo ?
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Le potentiel d’une vidéo longue VS vidéo courte
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Créez du contenu d’adhésion :
C’est quoi la vie dans votre établissement ?



 somolto.fr

Pour toucher votre cible, répondez à leurs questions :

1. Utilisez la liste des problématiques et désirs

2. Créer du contenu immersif :
a. A quoi va ressembler ma vie quand je ferais ce métier ?
b. A quoi va ressembler ma vie d’étudiant ?
c. Est-ce qu’il y a des intervenants privilégiés ?
d. Quelles sont les Succès Story de votre établissement ?
e. Comment gérer mes études si j’ai des enfants ?

i. Un client ferme à 16h pour cette raison, c’est un bon argument de vente dans ce sens

3. Faites-en des videos ou des articles complets, localisés et intégrez tout ça sur 
vos fiches de formation !
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Envoyez-moi un email et je vous envoie mon 
plan de contenu d’adhésion à copier-coller

sebastien.bauer@somolto.fr
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J’ai la stratégie. Comment 
je la mets en place ?

Un nouveau problème surgit !
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ATTENTION : ERREUR FATALE
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LE FOND > LA FORME
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La solution : Jouez à Minecraft
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En surface : le charbon

On creuse : le fer

Tout au fond : le DIAMANT

€

€€

€€€
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En surface : Quelques vidéos, 
sans vignette ni stratégie

On creuse : Contenu régulier 
autour de sa thématique

Tout au fond : Optimiser la 
rétention, Viral Loop, “YT Game” ...

€

€€

€€€

La version Youtube
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En surface : Quelques articles 
de blog

On creuse : Contenu sur la 
longue traîne

Tout au fond : Optimisation, 
performance, netlinking ...

€

€€

€€€

La version Google SEO
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Le risque : N’avoir que du charbon
(et payer cher pour peu de retour)

€

€

€

€
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🤔
“C’est impossible de captiver dans mon domaine”
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Ryan Serhant : Agent Immobilier
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Victor Ferry : Rhétorique antique
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Pour mettre la stratégie en place :

1. Listez toutes vos idées
2. Concentrez-vous d’abord sur 1 filière !
3. Réfléchissez avec un plan de contenu digne d’un film :

a. Qui va être le héros de votre contenu ?
b. Quelle va être sa quête ?

i. Ex : Mère de famille qui veut se reconvertir
c. Quelles sont ses difficultés et obstacles ?

i. Ex : Enfants à charge, peur de reprendre les études, peur de ne pas trouver de job
d. En quoi vous allez aider le héros à accomplir sa mission ?
e. Quelles sont les grandes leçons apprises par le héros tout au long de son épreuve ?

4. Le montage est plus important que la caméra que vous utilisez !
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A retenir !
Ce qu’on a vu aujourd’hui
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La stratégie de contenu intervient à la base de la 
prospection

Découverte et choix de 
votre établissement

Que cherche le prospect ?

Quelle est sa situation ?
(Orientation ? Reconversion ? 

Famille ou pas ?)
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Mettez vous à leur place : qu’est-ce qu’ils veulent ?

Situation A : 
“Je n’ai pas d’emploi/le 
diplôme qu’il me faut”

Situation B : 
“J’ai un métier qui me 

plait !”
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Optimisez l'intérêt de vos vidéos, et pas la forme !
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En surface : le charbon

On creuse : le fer

Tout au fond : le 
DIAMANT

€

€€

€€
€

Si vous voulez un vrai retour sur investissement :
Cherchez le diamant (ou le fer, a minima !)
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MAIS ATTENTION
Si vous voulez améliorer, alors vous devez chiffrer, 

analyser et ensuite optimiser !
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Nous pouvons vous accompagner sur : 

Externaliser vos besoins Marketing et votre 
prospection web

(Sur Devis)

Votre système de tracking & d’analytics Web, simple 
et fait par un Data Analyst

(Rendez-vous sur somolto.fr et prenez RDV pour savoir si ça peut vous aider !)


